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• Vorkosten, Preiszuschläge, stichprobenhaft die Masken 
der Schlachtschweineabrechnungen

• Fleisch – und Speckmaße der Einzeltiere

• Vergleich von Indexpunkt- und MFA-Masken

• Angebote von Viehhändlern

• Individuelle Betriebs- und Schlachtdaten, in Verbindung 
mit den direkt zuzuordnenden Kosten 

• Fortlaufende Überwachung von MFA, IP, Fleischmaß, 
Speckmaß und Erlös

Wir erfassen, vergleichen und werten aus

PIGonomic wertet die vorhandenen Puzzleteile der Schlacht-
schweinevermarktung aus und setzt sie so zusammen, dass 
eine Handlungsempfehlung für die zukünftige Strategie ent-
steht.

Das Programm nutzt dazu die betriebsindividuellen Schlacht-
daten. Stall- und Tierleistungsdaten sowie sämtliche Kosten 
und Wachstumsfaktoren werden aufgenommen.

Die individuelle Datengrundlage für den Auswertungsalgorith-
mus führt zu einer Aussage zur besseren Nutzung des knappen 
Faktors Stall, ganz speziell für jeden ausgewerteten Betrieb.

Benefi ts
• anlassbezogene Newsletter informieren über 

aktuelle Vermarktungsthemen

• jährliche Fachseminare zeigen betriebliche 
Erfahrungen und neue Anforderungen 

• jährlich wird ein Vermarktungsvergleich für die 
jeweilige betriebliche Situation erstellt

• persönliche Unterstützung am Telefon oder im 
Betrieb vor Ort

Quelle: IQ-Agrar
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1. Ökonomisch bester Verkaufszeitpunkt mit Sortie-
rungsempfehlung über Säulendiagramme aufgezeigt

2.Beste Vermarktungsart (MFA oder IP) mit 
Maskenempfehlung

3. Monetäres Potential in den jeweiligen Bereichen

Jährlich erfolgt eine Systemauswertung:

1. Potential der unterschiedlichen Aufstallrhythmen

2.Vergleich Rein-Raus und Nachmastverfahren

Die Auswertung und 
Beratung mit PIGono-
mic kann Potentiale 
zwischen 10 und 30 
Euro je Mastplatz/Jahr 
heben – durch reine 
Änderung des Ma-
nagements und ohne 
Investitionskosten!

Leistungen
PIGonomic ist eine Beratungsleistung und erfasst dazu die 
betriebsindividuellen Daten. Wo betriebliche Daten fehlen, 
fl ießen Grundlagenergebnisse von Versuchsgütern und dem 
Meier-Brakenberg-Stall ein. 

Mit den Daten wird betriebsindividuell das optimale Schlacht-
gewicht berechnet. Dabei werden Futterkosten und aktuel-
le Marktpreise berücksichtigt.

PIGonomic wird in unterschiedlichen Servicepaketen gebucht.

Die komplette Beratungsleistung umfasst dreimal jährlich 
aufbauend auf den betriebsindividuellen aktuellen Schlacht-
daten und den veränderten Marktpreisen von Ferkeln, Fut-
ter und Schlachtpreisen automatisch eine neue Auswertung.

Die Ergebnisse fl ießen in eine Handlungsempfehlung mit Opti-
mierungsprognose. Der Landwirt erhält eine klare Aussage zu:

Pigonomic-Servicepakete Bronze Silber Gold Platin
Kontrolle 
Schlachtabrechnungen

✓ ✓ ✓ ✓

IQ-AgrarPortal 
laufende Kosten

✓ ✓ ✓ ✓

jährlicher
Auszahlungspreisvergleich

✓ ✓ ✓ ✓

Newsletter ✓ ✓ ✓ ✓

Kontrolle Einzeltierdaten ✓ ✓ ✓

Maskenvergleich ✓ ✓ ✓

Fachseminar ✓ ✓ ✓

Optimales Schlachtgewicht ✓ ✓

Produktionsbeobachtung ✓
Produktionsberatung 
telefonisch

✓


